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60+
УСПЕШНО ЗАВЕРШЕННЫХ ПРОЕКТОВ

$5+ МЛРД
ОБЩАЯ СТОИМОСТЬ 

РЕАЛИЗОВАННЫХ СДЕЛОК

Продажи бизнеса (sell-side M&A)

Привлечения акционерного 
капитала

Приобретения бизнеса (buy-side M&A)

Выкупа бизнеса менеджментом (MBO)

Банковского и мезонинного 
финансирования

Проектного финансирования

Консалтинговые услуги в сфере…

#3
ПО КОЛИЧЕСТВУ СДЕЛОК 

В 2024 ГОДУ ПО ВЕРСИИ 

MERGERS.RU



Выход из бизнеса 

Комплексное консультирование 
продавца на всех этапах сделки 
по продаже активов от поиска 
инвестора до проведения DD 
и закрытия сделки

Приобретение активов

Сопровождение покупателя 
в сделках M&A с целью 
приобретения активов, 
расширения бизнеса, 
выхода в новые сегменты, 
диверсификации портфеля

Привлечение капитала 

Консультирование в проектах 
привлечения акционерного, 
банковского или смешанных 
форм финансирования для 
M&A проектов, развития бизнеса, 
пополнения оборотных средств 
или реструктуризации долга

Реструктуризация 

обязательств

Разработка эффективного плана 
рефинансирования долговой 
нагрузки для продолжения 
операционной деятельности 
без потери стоимости

ЭФФЕКТИВНЫЕ РЕШЕНИЯ ДЛЯ АКЦИОНЕРОВ И РУКОВОДИТЕЛЕЙ 

В СЛЕДУЮЩИХ СИТУАЦИЯХ

3



КОМПЛЕКСНОЕ СОПРОВОЖДЕНИЕ ВКЛЮЧАЕТ РАБОТУ КОМАНДЫ SALUTE ADVISORY 

НА КАЖДОМ ЭТАПЕ ПРОЕКТА – ОТ ПОИСКА ЦЕЛИ ИЛИ ИНВЕСТОРА 

ДО КООРДИНАЦИИ ЗАКРЫТИЯ СДЕЛКИ
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Buy-side: скрининг рынков в поиске наиболее релевантных 
M&A целей; инвестиционный анализ на базе публичных 
и иных источников, инициирование контакта 
с собственниками и подписание NDA

Sell-side: подбор потенциальных стратегических и 
финансовых инвесторов исходя из специфики бизнеса

Привлечение финансирования: определение 
оптимальной структуры капитала, объема необходимого 
финансирования и подходящих источников

Разработка и обоснование финансовой 
модели и определение справедливой 
стоимости

Обоснование ожидаемых денежных 
потоков и возможной потребности 
в финансировании

В случае продажи или поиска инвестора:

– Подготовка презентационных 
материалов, подчеркивающих 
привлекательность компании

– Маркетинг актива потенциальным 
интересантам и/или кредиторам, 
подбор наиболее конкурентных 
предложений

Организация и сопровождение 
переговоров с потенциальными 
инвесторами или продающей стороной, 
кредитными организациями

Согласование ключевых условий сделки

Организация и координация проведения 
(прохождения) процедуры Due Diligence, 
взаимодействие с внешними 
консультантами

Разработка систем минимизации 
финансовых, юридических, налоговых 
и технических рисков 

Разработка наиболее эффективной 
структуры и основных условий сделки

Согласование оценки

Координация подготовки 
и подписания 
юридической 
документации для 
закрытия сделки1
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КОМАНДА

 За более чем 15 лет работы в инвестиционно-банковском секторе Евгений 
реализовал свыше 40 сделок общим размером более $5 млрд.

 Среди реализованных структур – как сделки по привлечению стратегических 
и финансовых инвесторов, так и реструктуризация банкротных активов 
и привлечение мезонинного финансирования.

 Евгений с отличием окончил Ижевский государственный технический университет, 
Российский университет дружбы народов, а также получил степень MBA в Школе 
бизнеса им. Бута Чикагского университета (Chicago Booth).

 Входит в Советы директоров публичной ПАО «Группа Ренессанс Страхование», 
АО «ГТ Энерго». С 2013 года возглавляет благотворительный фонд поддержки 
и развития детско-юношеского футбола «Спутник».

Евгений Пенкин

ДИРЕКТОР

 Константин специализируется на проектах в транспортном секторе, металлургии, 

электроэнергетике, здравоохранении и медиа.

 Работал на sell-side и buy-side сделках по M&A и привлечению финансирования 

общей стоимостью более $1 млрд.

 Константин присоединился к команде Salute Advisory в 2016 г., до этого 3 года 

работал в отделе корпоративных финансов KPMG, где занимался оценкой 

бизнеса и сопровождением сделок по привлечению долгового финансирования.

 Окончил бакалавриат и магистратуру Новосибирского Государственного 

Университета.

Константин Южаков

ВИЦЕ-ПРЕЗИДЕНТ
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КОМАНДА

 Антон специализируется преимущественно на проектах в нефтегазовом, 
горнодобывающем и потребительских секторах.

 Присоединился к команде Salute Advisory в 2024 г.

 Антон участвует в основных проектах команды в сфере M&A и привлечения 
финансирования.

 Ранее Антон работал в департаменте стратегии и развития АФК «Система», 
а также вертикально интегрированной нефтяной компании «ФортеИнвест».

 Антон окончил бакалавриат ВШЭ «Экономика и статистика», обучается 
на магистерской программе ВШЭ «Finance».

Антон Ивахненко

АНАЛИТИК

 Кирилл имеет широкий профессиональный опыт в сфере оценки бизнеса, due 
diligence, реструктуризации бизнеса и аудита.

 Специализируется преимущественно на проектах в IT, финансовом 
и промышленном секторах.

 Присоединился к команде Salute Advisory в 2023 г., участвует в основных 
проектах команды в сфере M&A и привлечения финансирования.

 Ранее Кирилл работал в отделе сопровождения сделок Группы Б1, финансовом 
департаменте Лаборатории Касперского, а также в отделе оказания услуг 
финансовым организациям Группы Б1.

 Кирилл окончил бакалавриат экономического факультета 
МГУ им. М.В. Ломоносова.

Кирилл Пронин

РУКОВОДИТЕЛЬ ПРОЕКТОВ
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ИЗБРАННЫЕ 
СДЕЛКИ

Россия

2021

Приобретение 
доли

Россия

2021

Приобретение 
100% капитала 

башенной компании

Россия

2017

Слияние активов ГРС 
и группы 

«Благосостояние»

27 млрд руб.

Россия

2018

Выкуп прав требований 
с привлечением 

мезонинного 
финансирования

Россия

2019

Приобретение 
100% акций  

машиностроительной 
компании

Германия

2020

Приобретение 
контрольного пакета 

в производителе 
медицинского 

каннабиса

Россия

2022

Привлечение 
банковского 

финансирования

0.5 млрд руб.

Россия

2022

Привлечение 
финансирования

в энергосервисную 
компанию

Россия

2022

2 проекта 
по привлечению

банковского  
финансирования

>3 млрд руб.

Россия

2023

Продажа 100% 
компании – 

производителя 
упаковки для FMCG

Россия

2023

Приобретение  
100% акций 

коллекторской 
компании

Россия

2023

Продажа 65%
в IT-компании 

стратегическому 
инвестору

Россия

2024

Продажа 
100% компании

частным инвесторам

Россия

2024

Продажа 
стратегическому 

инвестору

Россия

2024

Продажа блокпакета 
в микрофинансовой 

компании

Россия

2025

Приобретение 
100% компании по 

производству упаковки

Россия

2024

Приобретение 
100% акций компании 
по страхованию жизни

4.3 млрд руб.

Россия

2024

Продажа 100% в сервисе 
онлайн-бронирования 

для ресторанов
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2025

epenkin@salutead.com

salutead.com

mailto:epenkin@salutead.com
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